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1 - 1. 2019 年3月期 第3四半期 業績ハイライト

2018年3月期
3Q累計

2019年3月期
3Q累計

前年同期
増減額

前年同期
増減率

売上高 3,021 3,131 109 3.6%

売上総利益 1,735 1,776 40 2.3%

販管費 1,627 1,626 △1 △0.1%

営業利益 107 149 42 39.5%

経常利益 136 137 1 1.1%

親会社株主に帰属する

四半期純利益 87 79 △7 △8.9%

１株当たり四半期純利益 9.12円/株 7.99 円/ 株 － －

（単位：百万円）

売上高

営業利益

前年同期比 ＋109 百万円／＋3.6 ％

－ パートナーエージェント事業、ファスト婚活事業は堅調

－ ソリューション事業は新たな保育士向け婚活支援サービスを開発・提供

前年同期比 ＋42 百万円／＋39.5 ％
－ 売上高増、販管費は前期同水準（人件費減少、広告宣伝費増加）
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1 - 2. 2019 年3月期 第3四半期 セグメント別売上高

2018年3月期
3Q累計

2019年3月期 3Q累計 前年同期
増減額

前年同期
増減率実績 構成比

パートナーエージェント事業 2,283 2,281 72.9% △1 △0.1%

ファスト婚活事業 536 550 17.6% 14 2.6%

ソリューション事業 161 254 8.1% 93 57.7%

QOL事業 101 139 4.4% 37 37.3%

その他 1 0 0.0% △1 △97.9％

調整額 △63 △94 △3.0% △31 －

売上高合計 3,021 3,131 100.0% 109 3.6%

（単位：百万円）

Point パートナーエージェント事業は前期並み、その他の事業は増収

－ 増収：ファスト婚活事業は婚活パーティー参加者増加

ソリューション事業は保育士向け婚活支援サービス開発・提供（4Qよりサービス開始）

QOL事業は保育事業譲渡に伴うコンサル実施、ブライダルジュエリー拡販

－ 減収：パートナーエージェント事業は入会者数・累計会員数が前期同水準で推移
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1 - 3. 2019 年3月期 第3四半期 セグメント別営業利益

2018年3月期
3Q累計

2019年3月期 3Q累計 前年同期
増減額

前年同期
増減率実績 構成比

パートナーエージェント事業 550 508 339.1% △42 △7.6

ファスト婚活事業 50 57 38.6% 6 13.6

ソリューション事業 27 87 58.3% 60 222.5

QOL事業 △43 △9 △6.1% 34 －

その他 △2 △1 △1.3% 0 －

調整額 △475 △492 △328.6% △17 －

売上高合計 107 149 100.0% 42 39.5

（単位：百万円）

Point ファスト婚活事業は利益率上昇、パートナーエージェント事業はコスト先行

－ 増収：ファスト婚活事業は事業運営最適化

（人気エリアの店舗拡充＋その他エリアの開催数適正化）

ソリューション事業、QOL事業は売上増に伴う利益増加

－ 減収：パートナーエージェント事業は4Q以降に向け広告施策を積極化（前3Qは広告抑制）
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- 1. 通期業績見通し2

2018年3月期
通期実績

2019年3月期
通期見通し

前年同期
増減額

前年同期
増減率

売上高 4,102 4,381 278 6.8%

営業利益 195 269 74 38.1%

経常利益 325 276 △49 △15.1%

親会社株主に帰属する

当期純利益 117 181 64 54.9%

１株当たり当期純利益 12.15円/株 18.33 円/ 株 － －

（単位：百万円）
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通期見通し

次期見通し

期初計画から変更なし

－ パートナーエージェント事業は当3Qから広告施策を積極化、2019年1月より新商品投入

メイション社をグループ化

－ メイション社は、「スマ婚」「2次会くん」を成長ドライバに、足元業績も堅調に推移

－ 2020年3月期以降、当社グループの収益に大きく貢献する見込み
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2 - 2. パートナーエージェント事業（主要指標）
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＜ 入会会員数／在籍会員数 ＞
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＜ 成婚会員数 ＞

入会会員数 期末在籍会員数

3Q累計

5,741

3Q末

11,508
3Q累計

2,393
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Point 2019 年3月期 在籍会員数は 1.2 万名を計画
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2 - 3. ファスト婚活事業（主要指標）
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＜ 婚活パーティー参加者数＞

3Q累計

240,956
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（単位：名）

Point 2019 年3月期 婚活パーティー参会者数は35.7 万名を計画

（Topics ）

・人気エリアの店舗改装・増床

・多様な婚活パーティーを企画・運営
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2 - 4. ソリューション事業（主要指標）

2018 年12 月末 コネクトシップ有効会員数2.4 万名／12 月単月 お見合い成立件数2.8 万件

※ コネクトシップとは、2017年1月サービス開始の婚活支援事業者間の相互会員紹介を可能にするオープンなプラットフォーム
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＜ 2019 年3月期 有効会員数 ＞
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※ お見合い成立件数には、2018年内にシステム統合予定のパートナーエージェント会員用システムでの成立件数も含んでおります。
9
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3 - 1. メイション社のグループ化について

Point 2019 年1月にメイション社の株式取得を発表、2020 年3月期よりグループ化

－ 2019年4月1日株式取得予定／取得価格15億円（議決権所有割合 100％）

－ 2020年3月期中にメイション社を含めた中期経営計画を発表
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結婚
相談所

婚活
パーティー

企業・自治体
婚活支援

適正価格
挙式披露宴
（スマ婚）

結婚式
二次会

幹事代行

1.5次会婚
プロデュース ・・・・・・

● 婚活から成婚後まで一気通貫したサービスを提供し顧客利益を最大化

● 両社の知見やノウハウを融合しブライダル市場に新たな価値を提供

● 「パートナーエージェント」「スマ婚」の双方ブランドをマーケティングに利活用
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3 - 2. メイション社の実質収益力
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（単位：百万円）
＜ 売上高 ＞
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＜ 売上総利益 ＞
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Point 2017 年3月期をボトムに、売上高・売上総利益とも回復基調

－ 適正価格「挙式披露宴」への新規参入が相次ぎ、2017年3月期の業績は減少

－ 直近は「スマ婚」が堅調に推移すると同時に、「2次会くん」の収益拡大により業績が回復基調へ

適正価格「挙式披露宴」の
新規参入企業が広告強化

「2次会くん」が
第2の収益の柱に成長

※ 2018年2月にLMNホールディングス社とその子会社のメイション社が合併し現メイション社に商号変更しており、2018年3月期までの数値は両社単純合計値を記載しています。
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3 - 3. シニア－ライフ社の結婚相談事業の一部譲受について

Point 2019 年1月にシニア－ライフ社の結婚相談事業「マリックス」の一部譲受を発表

－ 事業譲受予定：2019年4月1日

－ 事業譲受内容：シニア－ライフ社が「マリックス」として展開する結婚相談事業の一部
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シニア－ライフ社の継続展開地域

V 東京

当社がシニア－ライフ社より譲受する展開地域

V 大阪・名古屋・福岡

今後は婚活支援業界のパイオニアであるシニア－ライフ社との協力関係を強化、

より高品質なサービスを実現し、顧客成果はもとより婚活支援業界の健全な成長・発展に貢献
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- 4. さいごに


